Pratarme

Padeka

01 Pazintis su fransizés verslu

FranSizés verslo raida

Kaip veikia verslo tipo fransizé?

Fransizés privalumai ir trukumai

Fransizés verslas auga

K3 Zada ateitis?

02 Pagrindiniai asmenys fransSizés santykiuose
Ko reikia, norint tapti fransizés teisiy naudotoju?
Ko reikia, norint tapti fransizés teisiy turétoju?
Kiti dalyviai

03 Finansiniai fransizés verslo aspektai

Tipiski finansiniai jsipareigojimai

Démesio centre — fransizés atlygiai

FranSizés finansavimo uztikrinimas

Baigiamasis Zodis apie pelninguma

04 FransSizés sutartis ir kiti su ja susije klausimai
Kas raSoma teisés aktuose?

FranSizés sutartis

RysSys tarp franSizés sutarties ir veiklos vadovo
Informacijos atskleidimo klausimai

Alternatyvus gin€y sprendimo budai

05 Kaip rasti, jvertinti ir apsaugoti galimybeés teises
Geriausias laikas veikti — dabar!

Iniciatyvos kélimas

ISankstinés atrankos procesas

Vertinimo procesas

Papildomos aplinkybés

UZbaigimas

06 Kas vyksta toliau?

Pradiné parama

Parama tesiasi neribotg laikg

FranSizés teisiy naudotojy plétros galimybés
Kaip optimaliausiai pasinaudoti fransizés verslu?
JUsy fransizés pardavimas

Nenumatyti atvejai

Oficialus atstovavimas fransizés teisiy naudotojams
FranSizés teisiy naudotojo gyvenimo ciklo koncepcija



Patyrusiy profesionaly patarimai

07 Kur ieskoti pagalbos?

Informacijos Saltiniai Jungtinéje Karalystéje
Tarptautiniai informacijos apie fransize Saltiniai
Informacija

ISvados

1 priedas Verslo plano parengimas

2 priedas Geriausia rekomenduojama praktika



